Экономика

Проверяемые знания:

Экономика, ее роль в жизни общества; товары и услуги, ресурсы и потребности, ограниченность ресурсов; экономические системы и собственность; производство, производительность труда; разделение труда и специализация; обмен, торговля; рынок и рыночный механизм. Предпринимательство; малое предпринимательство и индивидуальная трудовая деятельность; деньги; заработная плата и стимулирование труда; неравенство доходов и экономические меры социальной поддержки; налоги, уплачиваемые гражданами; экономические цели и функции государства. 

Тема 1. Экономика: наука и хозяйство

Термин «экономика» (от гр. oikos — домашнее хозяйство и nomos — правила) имеет двоякий смысл. Экономика — это:

· Система хозяйствования, включающая отрасли материального производства (промышленность, сель​ское хозяйство, транспорт и т. д.) и нематериальной сферы (образование, культура, здравоохранение и т. д.), обеспечивающая общество материальными и нематери​альными благами.

· Наука, которая исследует, как люди в условиях ог​раниченности ресурсов удовлетворяют постоянно рас​тущие потребности.

Экономика играет огромную роль в жизни общества. Она обеспечивает людей материальными условиями существова​ния — продуктами питания, одеждой, жильем и иными пред​метами потребления.

Экономическая деятельность есть производство, распре​деление, обмен и потребление благ и услуг.

Производство — это процесс создания экономических благ и услуг, которые выступают исходным пунктом эконо​мической деятельности. Распределение — это разделение произведенного продук​та, дохода между участвующими в его производстве. Обмен — это процесс, в котором взамен произведенного продукта люди получают деньги или другой продукт. Потребление — заключительная стадия производства, в процессе которой произведенный продукт используется (потребление предметов длительного пользования) или уничтожается (потребление продовольствия).

Сферы производства, распределения, обмена и потребле​ния как фазы единого процесса производства не только следу​ют друг за другом, но и взаимопроникают друг в друга.

В целом производство — это деятельность общества, направленная на удовлетворение своих потребностей.

Потребность — это необходимость в чем-либо для под​держания и развития жизнедеятельности личности и об​щества в целом. Потребности могут возникать и изменяться как под влиянием внутренних побудительных мотивов, так и под внешним воздействием. Они становятся побудительным мотивом экономической деятельности.

Средства, с помощью которых удовлетворяются потреб​ности, называются благами.

Свободных благ, которые неограничены и доступны для всех нуждающихся в них, в природе крайне мало. Большая часть благ ограничена и относится к экономическим благам.

Экономические блага — это средства, необходимые для удовлетворения потребностей людей и имеющиеся в распо​ряжении общества в ограниченном количестве. Для созда​ния экономических благ необходимы ресурсы. Среди них — ресурсы времени, трудовые ресурсы, природные ресурсы, финансовые (или денежные) ресурсы, разнообразные орудия труда.

Ресурсы, которые участвуют в процессе производства товаров и услуг, называют факторами производства, или производственными ресурсами. 
Труд представляет собой совокупность физических и ум​ственных способностей, которые используют люди в про​цессе создания экономических благ. Величина этого фактора зависит от ряда параметров. Прежде всего — от количества населения трудоспособного возраста. Не меньшую роль игра​ет качество труда, которое определяется уровнем образования людей, их квалификацией, состоянием здоровья, характером труда и мотивацией к нему.

Труд характеризуется интенсивностью и производитель​ностью.

	Интенсивность труда
	Производительность труда

	Напряженность труда, ко​торая определяется сте​пенью расходования рабочей силы в единицу времени
	Результативность труда, ко​торая измеряется количеством продукции, произведенной в единицу времени


Материальное вознаграждение за труд (цена труда) называется заработной платой.

Под «землей» экономисты понимают все виды природных ресурсов. Определенная сумма, выплаченная за пользование землей, называется рентой. Земельная рента составляет до​ход того, кто владеет землей.

Капитал включает в себя произведенные человеком средства производства. Капитал — это все то, что используется людьми для производства това​ров и услуг или служит необходимым условием этого произ​водства.

Основной капитал — здания, станки, оборудование; ис​пользуется в течение ряда лет; переносит свою стоимость на продукт по частям; затраты возмещаются постепенно. Обо​ротный капитал — сырье, материалы, энергетические ресурсы; расходуется за один цикл; входит во вновь создан​ный продукт целиком; затраты возмещаются после реализа​ции продукции. Доход на капитал называется процентом.
Важнейшим производственным ресурсом являются спо​собности человека к предпринимательству. Ими обладает очень небольшая часть людей, выполняющих целый ряд функций, без которых организация и успешная производст​венная деятельность невозможны. Вознаграждение предпринимателю за производство това​ра или услуги называется прибылью 
В последнее время в отдельную группу выделяют новый вид ресурсов — информацию. Владение информацией явля​ется неотъемлемой составляющей предпринимательских спо​собностей.

Факторы производства, как и все виды ресурсов, ограни​чены. Ресурсов всегда недостаточно по сравнению с сущест​вующими потребностями, которые требуется удовлетворить с помощью этих ресурсов. Из данного противоречия между не​ограниченными потребностями и ограниченными средства​ми, предназначенными для их удовлетворения, возникает проблема ограниченности.

Ни один из факторов в отдельности не может произвести продукт и принести доход. Поэтому процесс производства представляет собой взаимодействие факторов.

Ключевыми понятиями производства являются понятия «товар» и «услуга».

Товар — продукт труда, произведенный для продажи на рынке. 
Признаки товара: 
· должен быть предназначен для обмена, т. е. обладает стоимостью
· должен удовлетворять потребность человека
· должен обладать способностью обмениваться на другой товар,
Услуга — результат полезной деятельности предприя​тий (организаций) и отдельных лиц, направленной на удов​летворение определенных потребностей населения и обще​ства.

Тема 2. Экономическое содержание собственности
Собственность - принадлежность вещей, материаль​ных и духовных ценностей определенным лицам, юридиче​ское право на такую принадлежность и экономические от​ношения между людьми по поводу принадлежности, разде​ла, передела объектов собственности.

Собственность как присвоение людьми материальных благ в процессе их производства, обмена, распределения и по​требления представляет собой единство юридического и эко​номического содержания. В реальной жизни они неразрывны: экономическое содержание охраняется правом, а юридиче​ское содержание собственности получает экономическую фор​му реализации.

	Субъекты собственности
	Объекты собственности

	· Человек

· Семья

· Трудовой коллектив предприятия

· Социальная группа

· Население территории

· Органы управления всех уровней

· Народ страны
	Факторы производства и готовая продукция:

— земля, земельные участки, площади, угодья

— деньги, валюта, ценные бумаги

— материально-имущественные ценности

— природные богатства

— драгоценности

— здания социально-культурного назначения

— основные производственные фонды

— рабочая сила

— духовные, интеллектуальные, 

информационные ресурсы и продукты


Юридическое содержание собственности реализуется че​рез совокупность правомочий ее субъектов: владение, пользо​вание, распоряжение.
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	Владение
	
	Пользование
	
	Распоряжение

	Фактическое обладание данным имуществом,

закрепленное

юридически
	
	Процесс извлечения полезных свойств из

данного имущества и/или получение 

плодов и доходов
	
	Возможность изменять состояние, назначение, принадлежность имущества (продавать его, 

дарить, менять, передавать 

по наследству, сдавать

в аренду, залог и т. п.)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Существующие формы собственности весьма разнообраз​ны. 
Классификация форм собственности № 1

	Виды собственности

	Общая

собственность
	Частная

собственность
	Смешанная

собственность

	
	Формы собственности
	

	• Первобытно-общинная

• Семейная

• Государственная

• Коллективная
	• Трудовая: семейная, фермерское хозяйство, индивидуальная трудовая деятельность

• Нетрудовая: рабовладельческая, феодальная, буржуазно-индивидуальная
	• Акционерная

• Кооперативная

• Совместная


Классификация № 2

Формы собственности

· Частная (личная, индивидуальная)
· Государственная

· Коллективная, совместная

Современная рыночная экономика предполагает сущест​вование различных форм собственности, в том числе государ​ственной, коллективной, групповой, индивидуальной и мно​жества смешанных форм, таких как, например, коллек​тивно-частная или государственно-коллективная и др. Современная рыночная экономика — это экономика со сме​шанной собственностью, как в смысле существования различ​ных форм собственности, так и в смысле образования смешан​ных форм.

Согласно Конституции РФ в Российской Федерации при​знаются и защищаются равным образом частная, государст​венная, муниципальная и иные формы „собственности.

	Формы собственности в Российской Федерации (по Конституции РФ)

	Частная

собственность
	Государственная

собственность
	Муниципальная

собственность

	— Собственность граждан

— Собственность юридических лиц
	— Федеральная собственность (принадлежит Российской Федерации)

— Собственность субъектов РФ
	Принадлежит городским и сельским поселениям, другим муниципальным образованиям


В разных странах и в различные исторические периоды конкретное соотношение частной и государственной собствен​ности может меняться — государство может проводить нацио​нализацию (лат. natio — народ) собственности, т. е. передачу собственности из частных рук в руки государства, и привати​зацию (лат. privatus — частный) собственности, т. е. передачу собственности государства отдельным гражданам или созда​ваемым ими юридическим лицам.

Тема 3. Экономические системы

Экономическая система — установленная и действую​щая совокупность принципов, правил, законов, определяю​щих форму и содержание основных экономических отноше​ний, которые возникают в процессе производства, распреде​ления, обмена и потребления экономического продукта.

Тип экономической системы характеризуется: формами собственности; способами распределения ограниченных ре​сурсов; способами регулирования экономики.

Основными проблемами любой экономической системы, функционирующей в рамках ограниченности ресурсов и воз​растающих потребностей, являются вопросы: «Что произво​дить?», «Как производить?», «Для кого производить?».

Основные типы экономических систем

	Линии
сравнения
	Традиционная
	Централизован​ная 
(командная)
	Рыночная

	1. Что 

произво​дить?
	Продукты сель​ского хозяйства, охоты, рыболовст​ва. Производится мало продуктов и услуг. Что произ​водить, определя​ется обычаями и традициями, ко​торые меняются медленно
	Определяется группами про​фессионалов: инженеров, экономистов, специалистов по компьюте​рам, представи​телями про​мышленности — ♦ плановиками »
	Определяют сами потреби​тели. Произ​водители про​изводят то, что хотят по​требители, т. е. то, что может быть куплено

	2. Как

производить?
	Производят так и тем, как и чем производили предки
	Определяется планом
	Определяют сами произво​дители

	3. Кто по​лучает товары и услуги?
	Большинство лю​дей существует на грани выжива​ния. Добавочный продукт достает​ся вождям или собственникам земли, остав​шаяся его часть распределяется согласно обычаям
	«Плановики», направляемые политически​ми лидерами, определяют, кто и сколько будет получать товаров и услуг
	Потребители получают столько, сколько хо​тят, произво​дители — при​быль

	4. Опреде​ление
	Способ организа​ции экономиче​ской жизни, ба​зирующийся на отсталой техноло​гии, широком распространении ручного труда, многоукладности экономики
	Способ органи​зации экономи​ческой жизни, при котором ка​питал и земля, практически все экономиче​ские ресурсы находятся в собственности государства
	Способ орга​низации эко​номической жизни, при котором капи​тал и земля находятся в частной соб​ственности отдельных лиц


К началу XXI в. большая часть государств мира признала необходимость и целесообразность экономики, основанной на рыночных отношениях. В реальной экономической действи​тельности ни чисто рыночной, ни чисто командной экономи​ки не существует, а имеет место смешанная экономика, пре​имущественно командного либо преимущественно рыночного типа с различной социальной окраской.

Смешанная экономика — способ организации экономиче​ской жизни, при котором земля и капитал находятся в ча​стной собственности, а распределение ограниченных ресур​сов осуществляется как рынками, так и при значительном участии государства.

Смешанная экономика характеризуется таким хозяйст​венным механизмом, в котором сосуществуют, взаимодейст​вуют и влияют друг на друга конкурентно-рыночные стимулы и государственное регулирование экономики.

Основу экономической системы составляют отношения собственности, оформленные юридически и институцио​нально.

Централизованную (командную), рыночную и смешанную экономические системы можно объединить в один тип — то​варное производство. Человечество знает две основные фор​мы экономической организации производства:

· натуральное хозяйство — хозяйство, в котором люди производят продукты лишь для удовлетворения   своих собственных потребностей, не прибегая к обмену, к рынку.

· товарное хозяйство — хозяйство, при котором про​дукты производятся для продажи, а связь производителей и потребителей осуществляется посредством рынка.

Тема 4. Рынок
Рынок — совокупность всех отношений, а также форм и организаций сотрудничества людей друг с другом, касаю​щихся купли-продажи товаров и услуг,

К условиям возникновения рынка относятся: обществен​ное разделение труда; экономическая обособленность произ​водителей; самостоятельность производителя.

Основными признаками рынка является следующие:

· нерегулируемое предложение — производитель сам ре​шает, что, как, сколько и для кого производить;

· нерегулируемый спрос — потребитель сам определяет, что, где, как и сколько покупать;

· нерегулируемая цена — цены определяются на рынке, зависят от спроса и предложения.

Рыночный механизм несовершенен и имеет как преиму​щества, так и недостатки.

Черты рынка

	Позитивные
	Негативные

	• Способствует эффективно​му распределению ресур​сов, направляя их в те от​расли, где они в данный момент более всего необ​ходимы, т. е. объективно формирует структуру производства 
• Стимулирует научно-тех​нический прогресс и тем самым способствует ресур​сосбережению в обществе
• Направляет всю экономи​ческую деятельность на удовлетворение потребнос​тей человека и общества, т.е. создает материальную заинтересованность произ​водить то, в чем есть по​требность
• Стихийно координирует действия людей в процессе экономической деятель​ности, опираясь на прин​ципы саморегуляции и со​поставляя экономические интересы
	• Не гарантирует решение таких социально-экономических проб​лем, как безработица, инфля​ция, защита окружающей сре​ды, обеспечение экономичес​кой безопасности, развитие фундаментальной науки 
• Распределяет продукты по ре​зультатам конкуренции, что приводит к социальному нера​венству 
• Порождает тенденцию к моно​полизации производства, по​скольку задача защиты от кон​курентов приводит к сговорам и слияниям; научно-техниче​ский прогресс вызывает необ​ходимость концентрации и на​копления капитала
• Не решает проблему внешних издержек (эффектов), т. е. из​держек, не отраженных в ценах рынка, которые ложатся на плечи общества 
• Не может решить все регио​нальные проблемы, которые связаны, прежде всего, с нерав​номерностью распределения природных, инвестиционных и человеческих ресурсов • Способствует циклическому развитию, в основе которого ле​жит необходимость обновле​ния капитала


Элементы рыночного саморегулирования.

· Цена — денежное выражение стоимости товаров и услуг.

Цена спроса — максимальная цена, по которой потре​бители готовы купить некоторое количество товара за оп​ределенный период времени.

Закон спроса утверждает, что существует обратная взаимосвязь между ценой и величиной спроса. При неизмен​ном доходе человек будет приобретать больше данного про​дукта по низкой цене, чем по высокой.

Неценовые факторы спроса: цены на сопряженные това​ры; потребительские предпочтения; число покупателей; ожи​дания изменения цены; доход.

· Предложение отражает готовность продавца продать товары или услуги по тем или иным ценам в определенных количествах за определенный промежуток времени. Пред​ложение, таким образом, есть отношение между ценой товара и его количеством, которое продавцы хотят и могут продать.

Величина предложения отражает то количество това​ра, которое может быть продано по некоторой цене за оп​ределенный период времени при данном характере предло​жения, т. е. неизменности прочих факторов, влияющих на предложение.

Цена предложения — минимальная цена, по которой продавцы готовы продать некоторое количество данного товара за определенный период времени.

Закон предложения утверждает, что существует прямая взаимосвязь между ценой и величиной предложения.

Неценовые факторы предложения: цены на ресурсы; на​логи и дотации; цены на другие товары; технология производ​ства; число продавцов на рынке; ожидания изменения цен.

· Конкуренция (позднелат. — concurentia, от concurrere — сталкиваться, состязаться) — соперничество между участни​ками рыночного хозяйства за лучшие условия производства и купли-продажи товаров.

Черты конкуренции

	Позитивные
	Негативные

	• Ограничивает возможность воз​никновения монополий, ко​торые контролируя основную часть производства или сбыта определен​ного товара, могут взвинчивать цены, снижать качество и т. д. 
• Создает возможность выбора для потребителя 
• Заставляет экономику гибко реаги​ровать на изменение обстановки 
• Способствует внедрению техниче​ских достижений в производство, улучшению качества продукции
	• Постоянное разорение многих товаропроизводи​телей 
• Отвлечение неоправдан​но больших средств на рекламу 
• Использование нечест​ных методов борьбы: — подкуп работников; — шантаж; — промышленный шпио​наж и др.


Тема 4. Разделение труда и специализация

Разделение труда — это обособление качественно от​личных видов трудовой деятельности в процессе совместно​го труда по функциональному, технологическому, профессио​нальному и квалификационному признакам.

Общественное разделение труда прошло ряд этапов, каж​дый из которых ознаменовался выделением в самостоятель​ную отрасль того или иного вида деятельности.

Этапы общественного разделения труда

	Этап
	Содержание этапа

	
	Отрасль, выделившаяся в самостоятельную
	Возникшие классы и социальные группы

	I
	Сельское хозяйство (выдели​лось в результате отделения земледелия от собирательст​ва, охоты и скотоводства)
	Крестьянство

	II
	Промышленность (выдели​лась в результате отделения ремесла от сельского хозяй​ства)
	Ремесленники, позднее — промышленники

	III
	Торговля (выделилась из зем​леделия и ремесла)
	Купечество

	IV
	Финансы, банковское дело
	Ростовщики

	V
	Управление, менеджмент — деятельность  по  организа​ции и координации работы предприятия
	Технократия - власть технической интел​лигенции, специалистов


Различают следующие виды разделения труда: профес​сиональное, подетальное, поузловое, межфирменное, внутри​заводское, межотраслевое, межрегиональное, международное.

Общественное разделение труда включает специализацию.

•  Сосредоточение деятельнос​ти на каком-либо занятии

•  Форма организации трудовой деятельности, при которой большое число людей совмест​но участвует в одном и том же процессе труда или в раз​ных, но не связанных между со​бой процессах

Последствия

•     Производитель наиболее эффективно использует до​ступные ему или имеющие​ся у него экономические ре​сурсы

•     Производитель эффектив​но использует свои умения производить товары

• Возникновение обобществле​ния производства — слияние разнородных производств в один производственный процесс (ком​бинирование), с одной стороны, и отпочкование различных про​изводственных процессов в от​носительно самостоятельные (специализация) — с другой

Углубление общественного разделения труда позволяет постепенно расширять производственные возможности и преодолевать ограниченность ресурсов, использовать пре​имущества каждого из них в способах и технологиях выпу​ска продукции широкого ассортимента, отвечающего по​требностям общества. В процессе разделения труда возникает необходимость обмена результатами труда. Это вынуждает производителей специализироваться именно на том виде де​ятельности, для которого у них имеются наибольшие способ​ности и ресурсы, который они выполняют лучше других, т. е. с наименьшими издержками, поскольку в этом случае они смогут обменять результаты своего труда на большее количе​ство других необходимых благ.

Таким образом, специализация, закрепленная обществен​ным разделением труда, является необходимым условием возникновения и функционирования рыночного хозяйства. Специализация невозможна без кооперации, которая на более высоком уровне выступает как процесс обобществления про​изводства.

Тема 5. Обмен, торговля

Если каждый участник хозяйственной жизни специали​зируется на производстве ограниченного круга продукции, то все остальные блага, нужные ему как производителю и потре​бителю, он должен получать со стороны. Для этого он обмени​вает имеющиеся в его распоряжении блага (производствен​ные ресурсы и потребительские блага) на те, которые ему нужны. В хозяйственной жизни обмен благами обычно при​нимает форму торговли между людьми, фирмами, региона​ми, странами.

Торговля — это деятельность людей по осуществле​нию товарного обмена и акта купли-продажи.

Операции по купле-продаже товаров не создают продукт, а лишь удовлетворяют потребности общества в реализации то​вара. Поэтому торговлю можно причислить к услуге. Торгов​ля осуществляется в магазинах, на ярмарках и аукционах.

Торговля отличается от обмена, типичной формой которо​го является бартер.

	Торговля
	Бартер

	Предполагает обмен одного то​вара на другой товар посред​ством денег (Т - Д - Т)
	Непосредственный обмен одного товара на другой товар (Т - Т') без посредства денег


Коммерция — торговая деятельность, направленная на получение дохода за счет выгодной для продавца прода​жи товара.

Международная торговля

Экспорт (лат. exportare — вывозить) Продажа товаров и услуг за границу для их реализа​ции на мировом рынке

Импорт (лат. importare — ввозить) Закупка и ввоз товаров и услуг для продажи их на внутреннем рынке

Сальдо (ит. saldo — расчет) торгового баланса -— разница между экспортом и импортом за определенный период

Тема 6 экономические цели и функции государства
Целью экономической деятельности государства является предотвращение или сглаживание отрицательных последствий действия рынка. К основным экономическим функциям государства (правительства) следует отнести:

- обеспечение правовой базы предпринимательской деятельности;

- защита конкуренции. Поскольку господство монополий наносит вред всему обществу, антимонопольная политика и поддерживание конкуренции становится функцией государства;

- перераспределение доходов через систему прогрессивного налогообложения (пенсии, пособия, компенсации т .д.);

- финансирование суда, образования и науки, охраны окружающей среды

- изменение структуры производства;

- контроль и регулирование уровня занятости, темпов :экономического роста;

- финансирование производства или непосредственное производство общественных товаров и услуг.

Государственное влияние на экономику осуществляется по двум основным показателям:

1. Через государственный сектор. Как правило, в рыночной экономике коммерческая деятельность осуществляется частными предпринимателями. Но в некоторых случаях в качестве предпринимателя выступает и государство.

Государственное предпринимательство представлено:

а) в отраслях, жизненно важных для безопасности страны;

б) в естественных монополиях (к ним относится, например, железнодорожный транспорт);

в) в убыточных, не привлекающих частный интерес отраслях, которые должны быть сохранены в национальной экономике.

2. По средствам воздействия на функционирование частного сектора экономики с помощью различных инструментов государственного регулирования экономики.

Государственное регулирование экономики. (ГРЭ) в условиях рыночного хозяйства представляет собой систему мер законодательного, исполнительного, в том числе контролирующего характера, осуществляемых правомочными государственными учреждениями и общественными организациями в целях стабилизации и приспособления социально-экономической системы к изменяющимся условиям.

Общая характеристика ГРЭ базируется на следующих принципах:

- при прочих равных условиях предпочтение отдается рыночным формам организации экономики. На практике это означает, что государство организует только те отрасли, которые социально значимы и малоприбыльны, то есть не могут существовать без финансовой поддержки государства, например,

народное образование, здравоохранение, оборона и т.д.;

- государственное предпринимательство должно помогать развитию частного бизнеса. Игнорирование этого принципа способно привести к искусственному доминированию государственных предприятии над частными;

- государственная финансовая, кредитная и налоговая политика должна способствовать экономическому росту и социальной стабильности;

- государственное вмешательство в рыночные процессы тем эффективнее, чем в более рыночную форму оно облечено; .

- усиление ГРЭ осуществляется в период общеэкономических кризисов.

К основным целям ГРЭ следует отнести:

1) минимизацию неизбежных негативных последствий рыночных nроцессов;

2) создание nравовых, финансовых и социальных предпосылок эффективного функционирования национальной экономики

3) обеспечение социальной защиты тех групп населения, положение которых в конкретной экономической ситуации становится наиболее уязвимым. _

Методы достижения этих целей подразделяются на прямые (административные) и косвенные (экономические). Прямые методы ГРЭ предполагают применение мер административного характера по отношению к тем или иным субъектам хозяйствования (мер запрета, разрешения, ограничения).

Коренное отличие косвенных экономических регуляторов от административных методов заключается в том, что они не ограничивают свободу экономического выбора, а напротив, придают дополнительные стимулы субъектам экономики в процессе принятия хозяйственных решений
Тема 7 Налоговая политика

Налоговая политика — это система мероприятий го​сударства в области налогообложения, которая строится с учетом компромисса интересов государства и налогопла​тельщиков.

Государство, призванное обеспечить наилучшие условия для эффективного экономического роста, нуждается в ресур​сах для выполнения этой миссии. Такие ресурсы не могут сформироваться исключительно, за счет собственных источни​ков государства, доходов от государственных предприятий. И государство для формирования своих денежных доходов вы​нуждено изымать часть доходов частного сектора.

Налоги — это обязательные платежи-физических и юридических лиц государству.

Уплата налогов является одной из главных обязанностей граждан.

Налогоплательщиками являются: физические лица — работники, непосредственно своим трудом создающие мате​риальные и нематериальные блага и получающие определен​ный доход, и юридические лица — хозяйствующие субъекты.

Можно выделить три системы налогообложения:

1.  Пропорциональный  налог — сумма налога пропор​циональна доходам работников.

2.  Регрессивный налог — налог тем выше, чем ниже доход.

3.  Прогрессивный налог — налог тем выше, чем выше доход. Налоги подразделяются на прямые и косвенные. 
	
	
	
	Налоги
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Федеральные
	
	Региональные
	
	Местные

	• Налог на добавлен​ную стоимость (НДС) 

• Акцизы 

• Таможенная пошлина 

• Подоходный налог 

• Налог на покупку ва​люты и др.
	
	• Налог на имущество предприятий 

• Лесной налог

• Плата за воду и др.
	
	• Земельный налог 

• Курортный налог 

• Налог на рекламу 

• Налог на содер​жание жилого фонда и др.


 Прямые налоги — обязательные платежи, взимаемые государством с доходов или имущества юридических и физи​ческих лиц (подоходный налог с населения и налог на при​быль с фирм, налог на имущество, недвижимость, дарение, наследство, финансовые операции).

Косвенные налоги — устанавливаются в виде надбавок к цене товара и услуг (акцизные сборы, налог с продаж, частич​но налог на добавленную стоимость, таможенные пошлины, налог на экспорт).

построения она в основном отражает общераспро​страненные в мировой практике тенденции.

Тема 8. Экономика производителя

Согласно статье 34 Конституции Российской Федерации за каждым гражданином России закреплено право на свобод​ное использование своих способностей и имущества для предпринимательской и иной не запрещенной законом эконо​мической деятельности.

	Бизнес (англ. business — дело, занятие, торговля)
	Предпринимательство

	Экономическая деятельность людей, целью которой является прибыль, доход или иные лич​ные выгоды. Данная деловая ак​тивность направлена в конечном счете на совершение коммерче​ских операций по обмену това​рами или услугами
	Инициативная самостоя​тельная деятельность лю​дей, осуществляемая от своего имени, на свой риск и направленная на получение дохода, прибыли от пользо​вания имуществом, прода​жи товаров, оказания услуг


Понятие бизнеса отличается от понятия предпринима​тельства именно тем, что к бизнесу относится совершение лю​бых единичных разовых коммерческих сделок в любой сфере деятельности.

Не всякую хозяйственную деятельность можно считать предпринимательством, а ту, которая связана с риском, ини​циативой, предприимчивостью, самостоятельностью, от​ветственностью, активным поиском.

В предпринимательстве выделяют субъекты — частные лица, различные ассоциации (акционерные общества, аренд​ные коллективы, кооперативы), государство и объекты — любые виды хозяйственной деятельности, коммерческое по​средничество, торгово-закупочная, инновационная, консуль​тационная деятельность, операции с ценными бумагами.

Главным субъектом, реализующим на практике предпри​нимательскую деятельность, выступают предприниматели, которых можно условно разделить на две большие группы: юридические лица и индивидуальные предприниматели.

Юридическим лицом может быть организация, учрежде​ние, фирма, выступающие в качестве единого, самостоятель​ного носителя прав и обязанностей. Признаки юридического лица: независимость его существования от входящих в его со​став отдельных лиц; наличие имущества; право приобретать, пользоваться и распоряжаться собственностью; право осу​ществлять от своего имени экономические операции; само​стоятельная имущественная ответственность; право высту​пать от своего имени в суде.

Физическое лицо — человек, участвующий в экономиче​ской деятельности в качестве ее полноценного субъекта. Он действует от собственного имени, может заниматься предпри​нимательством с момента государственной регистрации в ка​честве индивидуального предпринимателя. К нему применя​ются правила, которые регулируют деятельность коммерче​ских организаций.

Отдельными видами деятельности (банковской, страхо​вой) юридические лица вправе заниматься только на основа​нии специального разрешения — лицензии.

В зависимости от содержания деятельности различают следующие виды предпринимательства.

	Наименование вида
	Его сущность

	Производственное предприниматель​ство
	Осуществляется производство товаров, ус​луг, информации, духовных ценностей

	Коммерческое 
предприниматель​ство
	Состоит в операциях и сделках по перепро​даже товаров, услуг и не связано с произ​водством продукции

	Финансовое 
пред​принимательство
	Является разновидностью коммерческого предпринимательства. Объектом купли-продажи здесь выступают деньги, валюта, ценные бумаги

	Посредническое предприниматель​ство
	Проявляется в деятельности, соединяю​щей заинтересованные во взаимной сделке стороны

	Страховое пред​принимательство
	Особая форма финансового предпринима​тельства, заключающаяся в том, что пред​приниматель получает страховой взнос, который возвращается только при наступ​лении страхового случая


Все виды предпринимательства направлены на получение дохода.

Основные принципы, регулирующие предпринимательскую деятельность

· Свобода предпринимательской деятельности.

· Инициативная и самостоятельная деятельность.

· Получение прибыли как главная цель предприниматель​ской деятельности.

· Юридическое равенство различных форм собственности, используемых в предпринимательской деятельности.

· Законность в предпринимательской деятельности.

· Свобода конкуренции и ограничение монополистиче​ской деятельности.

· Государственное регулирование предпринимательской деятельности:

—  прямое регулирование — необходимость государствен​ной регистрации предпринимателей, получение лицензии как условие осуществления лицензируемого вида деятельнос​ти, получение сертификата в случае обязательной сертифика​ции продукции, товаров и услуг;

—  косвенное регулирование — предоставление льготных кредитов, льгот по налогообложению.[image: image1.png]



Экономика как система общественного производства





Материальное производство





Нематериальное производство





Произ�водство матери�альных благ





Создание духовных и нравственных ценнос�тей





Изготовление вещественных благ в отраслях промышлен�ности, сельского хозяйства, строительства и т. д.





Производство материальных услуг (транс�порт, торговля, коммунальное и бытовое об�служивание)





Производст�во нематери�альных услуг (образование, здравоохра�нение и т. д.)





Производ�ство нема�териаль�ных благ





Сфера услуг





Факторы производства


(производственные ресурсы)





труд





земля





капитал





предпри�нимательские способности
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